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STAATLICH GEFÖRDERTE BERATUNG FÜR  

MEHR DIGITALEN GESCHÄFTSERFOLG
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ÜBER UNS

Seit über 30 Jahren entwickeln wir digitale Anwendun-

gen, die Prozesse schlanker, smarter und skalierbarer ge-

stalten. Unser Schwerpunkt: maßgeschneiderte Kunden-

portale und hochspezialisierte E-Commerce-Lösungen. 

Ergänzend beraten wir Unternehmen strategisch bei der 

digitalen Transformation – von der Entwicklung digital-

er Potenziale bis zur zukunftsfähigen Ausrichtung von 

Prozessen und Geschäftsmodellen.

Als eine der Top 10 inhabergeführten Digitalagenturen 

in Rheinland-Pfalz denken wir komplex, arbeiten präzise 

und liefern zuverlässig. Was uns auszeichnet, ist unser 

Anspruch: an unsere Arbeit, an das digitale Ergebnis und 

den Erfolg, den unsere Kunden erzielen.



Gefördert werden unter anderem Beratungen (bis zu 80 % von max. 3.500 € 

netto) rund um Ihre digitale Sichtbarkeit, Kundengewinnung und Online-Ver-

triebsstrategie, zum Beispiel:

WAS WIRD GEFÖRDERT?

•	 	Onlinemarketing-Strategie: Entwicklung einer klaren digitalen Vermark-

tungsstrategie zur Gewinnung neuer Kunden und zur besseren Positionie- 

rung Ihres Unternehmens im Internet.

•	 	Social-Media-Strategie: 	Konzeption, welche Plattformen für Ihr Unter- 

nehmen sinnvoll sind, welche Inhalte funktionieren und wie Social  

Media gezielt zur Kundengewinnung eingesetzt werden kann.

•	 	Website-Konzept:  Strategische Planung eines modernen Internetauftritts 

– mit klarer Struktur, überzeugenden Inhalten, besserer Nutzerführung 

und passender Ausrichtung auf Ihre Ziele.

•	 	Webshop-Konzept: Beratung zur Einführung oder Optimierung eines  

Webshops – von Aufbau, Funktionen und Nutzerführung bis zur Frage, wie 

online mehr Anfragen oder Verkäufe erzielt werden können.

•	 	SEO-Strategie / bessere Auffindbarkeit bei Google: 	Analyse und Konzep-

tion, wie Ihre Website bei Google besser gefunden wird und dadurch mehr 

qualifizierte Besucher erreicht.

•	 	Leadgenerierung über das Internet: Entwicklung von Maßnahmen, mit  

denen aus Website-Besuchern konkrete Anfragen und neue Kunden ent-

stehen.

•	 	Digitale Vertriebsstrategie: Beratung, wie Ihr Unternehmen digitale 

Kanäle gezielt für Vertrieb, Angebotserstellung und Neukundengewin-

nung nutzt.

•	 	Online-Kundenprozesse und Serviceportale:  Konzeption digitaler Lösun-

gen, mit denen Kunden Informationen, Anfragen oder Bestellungen ein-

facher und effizienter online abwickeln können.

•	 	Conversion-Optimierung: Beratung, wie Website oder Landingpages so 

verbessert werden, dass mehr Besucher zu Anfragenden oder Käufern 

werden.

•	 	Content- und Redaktionsstrategie: Entwicklung eines Plans für relevante 

Inhalte, mit denen Sie Ihre Kompetenz sichtbar machen und Vertrauen bei 

potenziellen Kunden aufbauen.





1.  Kurzes Erstgespräch

Wir klären gemeinsam Ihren Bedarf, Ihre Ziele und das passende Beratungs-

thema.

2.  Angebotserstellung:

Sie erhalten von uns ein klares Beratungsangebot als Grundlage für die 

Förderung.

3.  Beantragung der Förderung: 

Der Antrag wird online gestellt. Dafür sind zunächst in der Regel nur die Fir-

mendaten erforderlich. 

4.  Prüfung durch Leitstelle und BAFA:

Die formalen Fördervoraussetzungen sowie die Beratereigenschaft werden 

geprüft. Erst nach dem Informationsschreiben darf mit der Beratung begon-

nen werden; bereits der Vertragsabschluss gilt als Beginn der Beratung. 

5.  Gemeinsame Besprechung und Auftragsausführung:

Nach der Freigabe starten wir mit der Beratung und erarbeiten konkrete 

Lösungen für Ihr Unternehmen.

6.  Beratungsbericht mit konkreten Handlungsempfehlungen:

Sie erhalten einen strukturierten Beratungsbericht mit klaren Maßnahmen, 

Prioritäten und praktischen Handlungshinweisen. Ein unterschriebener Be-

ratungsbericht gehört auch zu den Unterlagen für den Verwendungsnach-

weis. 

SO GEHT’S





w w w . r d t s . d e

Interesse geweckt?

Wir freuen uns auf Ihre Kontakt- 

aufnahme!

Alexander Weinl

E-Mail: aw@rdts.de

Tel. 0651/84031-125

Thomas Stiren

E-Mail: ts@rdts.de

Tel. 0651/84031-110

rdts AG

Am Wissenschaftspark 7

54296 Trier

Tel. 0651/84031-0

E-Mail: info@rdts.de


